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„New Normal“ - Digitales und virtuelles Arbeiten im Aumann Konzern
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Aumann auf einen Blick

KNOW-HOW

Jahrzehntelange Erfahrung in der Realisierung 

individueller Produktionslösungen für die 

vollautomatisierte und hochqualitative 

Serienproduktion

FOCUS

Innovations- und Entwicklungspartner der Automobil-

industrie für die Transformation zur Elektromobilität

TARGET

Marktführer für intelligente Produktionslösungen

für die Elektromobilität

BUSINESS MODEL

Entwicklung, Projektierung und Umsetzung von 

Turnkey Produktionslinien für den elektrischen 

Antriebsstrang, den Energiespeicher und die 

Elektrifizierung
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Mit Aumann gelingt die Transformation zur Elektromobilität

* Segmentanteile am Umsatz in %

Fokussierte Aufstellung

Technologietreiber

Strategischer Wandel*

Globale Kunden

Sicherheit / KomfortSensorik / Elektronik

Elektromobilität Energiespeicherung

27% 29% 36% 44%
63%

73% 71% 64% 56%
37%

2016A 2018A2017A 2019A 2020A

Classic E-mobility

 Technologieführer

 > 80 Jahre Erfahrung in der Wickeltechnik

 > 30 Jahre OEM und TIER-1 Erfahrung

 Asset-light business model

 Solide Finanzsituation
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Spezifische

Trends

Aumann

Produkt Know-how

Megatrends

ElektrifizierungE-Antrieb Energiespeicher

Aumann

Prozess Know-how
Wickeln Montage Schweißen Automation

Messen & 

Prüfen
Software Service

Strategische Fokussierung konsequent an Megatrends ausgerichtet
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Technologiekompetenz ist Basis für Innovations- und Entwicklungspartnerschaften

Prozess

Know-how

Produkt

Know-how

System

Know-how
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Anschaffungskosten im Vergleich
in €

Erwartete Pkw-Verkäufe weltweit
in Mio. Einheiten und Anteile in %

Quellen: Volkswagen, Boston Consulting Group, eigene Berechnungen und Schätzungen

E-Mobilität wird bezahlbar

Elektro-
fahrzeug

Golfklasse

Kaufpreis
"Verbleibender" 

Kaufpreis

Staatliche 
Förderprämie

> 30.000

< 30.000

Klassische Antriebe Alternative Antriebe

60%

12%

93%

7%

2018

88%

2020

75%

25%

2022

40%

2024

35%

47%

53%

98

90
25%

2026

93

65%

2028

75%

2030

75

95

85

>100
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Aktienkurs im Vergleich*
Seit 18.03.2020, indexiert

Quelle: EQS Group, Stand: 01.06.2021 | * zur direkten Vergleichbarkeit SDAX und MDAX als Kursindizes

Kursentwicklung seit COVID-19 Tief
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Geschäftsjahr 2020
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2020 geprägt von Automobilkrise und COVID-19 Pandemie

Auftragseingang belastet durch Investitionszurückhaltung für Produktionsanlagen

Kapazitätsanpassung und Optimierung der Unternehmensstruktur

Umsatzanteil im Segment E-mobility übersteigt 60 %

Kontinuierliche F&E-Aktivitäten, um technologische Entwicklungen voranzutreiben

Solide Finanzen mit einer EK-Quote von 64,7 % und liquiden Mitteln von 90,2 Mio. €
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Auftragseingang
in Mio. €

Umsatz
in Mio. €

Auftragseingang und Umsatz deutlich unter Vorjahr

2020A

70,5

119,0

2019A

80,0

77,4

189,5

157,3

-17%

Segment

Anteil

50,9%

49,1%

E-mobility Classic

108,9

115,1

2019A

64,0

144,5

2020A

259,6

172,8

-33%

Segment

Anteil

63,0%

37,0%
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Adj. EBITDA*
in Mio. € und in % des Umsatzes

EBITDA Brücke
in Mio. €

* nicht dargestellt: Effekte aus Überleitung

Ergebnis belastet durch Sondereffekte 

1,7

2019A

9,2

11,9

2020A

21,2

6,6

-4,9

Segment

Marge

6,1%

-7,7%

E-mobility Classic

8,2% 1,0%

1,7

Kapazitäts-

reduzierung 

weitere 

Standorte

Adj. EBITDA

2020A

EBITDA

2020A

13,6

7,1

Standort-

schließung

Hennigsdorf

8,2

Einmalige 

Anpassungsaufwendungen
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Bilanz per 31.12.2020
in Mio. €

* Liquidität und Wertpapiere des AV und Finanzanlagen des UV  |   ** ohne Cash-Positionen

Weiterhin solide Bilanz

115

73 Mio. € 

Net Cash

Passiva

83

90

Aktiva

186

(65%)

85

17

Anlagevermögen**

Umlaufvermögen**

Cash*

Eigenkapital

Sonstige

Schulden

Finanz-

schulden

288 288
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Gute Positionierung für 2021 dank stringenter Maßnahmen im Krisenjahr

Technologische Entwicklung im Bereich 
E-mobility

Standortschließung Hennigsdorf

Kapazitätsreduzierung an weiteren 
Produktionsstandorten

Systematisierung und Vereinheitlichung 
von Prozessen

Digitalisierung und Flexibilisierung der 
Arbeitswelt










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Mitarbeiter
Headcount

Kapazitätsreduzierung mit Fokus auf Erhaltung von Schlagkraft und Know-how

1.101 1.107

968

897

2019A2018A 2020A Q1 2021 2021FC

~750

-32%

20%

17%

22%

25%

16%

Steuerungstechnik

Entwicklung & Projektmanagement

Sonstige

Konstruktion

Montage

~ 60 % 

Engineering

15



Geschäftsjahr 2021
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Umsatz
in Mio. €

EBITDA*
in Mio. € und in % des Umsatzes

* nicht dargestellt: Effekte aus Überleitung

Umsatz und EBITDA mit verhaltenem Start ins Jahr

Q1 2020

29,8

Q1 2021

18,3

22,8

13,6

2021

Prognose

48,1

36,4

160,0

-24%

E-mobility Classic

-1,3
0,1

1,4

Q1 2020

0,3

Q1 2021

-4,0

4,0

2021

Prognose

1,5

-0,5

3,2% -1,4%
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Weltweite Fahrzeugproduktion
in Mio. Einheiten

Quellen: VW, Daimler, BMW | Statista, IHS Markit Q2-2021

Der Fahrzeugmarkt erholt sich

Volkswagen AG – Q1 2021

Volkswagen steigert Absatz um ein Fünftel –

China-Geschäft besonders stark

Daimler AG – Q1 2021

Absatz, Umsatz und Gewinn stiegen deutlich, 

insbesondere durch Rückenwind aus China, 

einem starken Produktmix und einer 

vorteilhaften Preisdurchsetzung

BMW AG – Q1 2021

BMW mit Rekordabsatz im ersten Quartal klar 

auf Wachstumskurs

53
48

58
67

56
61

18

14

19

25

22

23

2020

62

2008 2009 2010 2019 2021FC

71

78

92

78

84

+26%
+8%

PKW Leichte Nutzfahrzeuge
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Hersteller forcieren die Elektrifizierung ihrer Flotten

70 % aller Neuverkäufe in Europa bis 2030 elektrifiziert

Alle Automodelle elektrifiziert, ab 2030 nur noch vollelektrisch

Jaguar ab 2025 rein elektrisch, Land Rover alle Modelle bis 2030 elektrifiziert 

50 % aller Neuverkäufe bis 2025 elektrifiziert

65 % aller Neuverkäufe bis 2025 elektrifiziert

Brennstoffzellen-Trucks ab 2025

10 % aller Verkäufe in Europa bis 2025 elektrifiziert, 50 % bis 2030

40 % der LKW vollelektrisch bis 2030
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Auftragseingang
in Mio. €

Auftragseingang E-Mobility
in Mio. €

E-Mobility Auftragseingang im ersten Quartal sprunghaft angestiegen

Q1 2020

13,9

24,5

44,7

5,9

Q1 2021

38,4

50,5

+32%

E-mobility Classic

Q1 2020

13,9

Q1 2021

44,7

+221%

Segment

Anteil

88,4%

11,6%
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Aumann baut Leistungsportfolio für Produktion von Batteriesystemen aus

Erste Montageanlage 

für Batteriemodule

Packmontage für 

PHEV-Batterie

Anlage zur Endmontage 

von Batteriepacks

Großprojekt 

Packmontage

Produktionslinie 

zur Fertigung von 

Batterie-Boxen

Batterie-Box Fertigung

Batterie-Modul Montage

Batterie-Pack Montage

Vollumfängliche Montage und 

End-of-Line Funktionsprüfung 

von verbaufähigen Batterie-

Systemen

Hochpräzises Handling, 

elektrische Kontaktierung und 

Prüfung von Batteriezellen

Neuartige Fügeverfahren zur 

stoffschlüssigen Verbindung 

von Werkstoffpaarungen
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Aumann legt die Basis für eine wachstumsorientierte Kapitalstruktur

22

Flexible Kapitalstruktur als 
Grundlage erfolgreichen 

Wachstums

Positive Beeinflussung der 
Vermögens- und Ertragslage

TOP 8

Wandel- / Options-

schuldverschreibung

Bedingtes Kapital

2021/I

TOP 7

Ermächtigung 

zum Erwerb

eigener Aktien

TOP 6 

Neuschaffung

Genehmigtes

Kapital 2021

Aktuelle Ermächtigungen laufen 
am 08. Februar 2022 aus

Bestehende 
Handlungsoptionen sollen 
verlängert werden

Flexible und schnelle 
Anpassung der 
Eigenkapitalbasis

Verantwortungsvoller Umgang 
mit Eigenkapitalinstrumenten

Bereitstellung einer attraktiven 
Akquisitionsfinanzierung



No matter who will prevail the E-mobility revolution

they will need production solutions Made by Aumann

www.aumann.com
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Kontakt

Aumann AG

Dieselstr. 6

48361 Beelen

www.aumann.com

Investor Relations

Tel.: +49 2586 888 7319

Fax: +49 2586 888 7805

Email: ir@aumann.com
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Disclaimer

The presentation, including any printed or electronic copy of these slides, the talks given by the presenters, the information communicated during any delivery of the presentation and any question and 

answer session and any document or material distributed at or in connection with the presentation (together, the “Presentation”), has been prepared by Aumann AG (the “Company”) is not an offer of 

any securities or invitation to purchase securities.

The Presentation is provided for general information only and does not purport to contain all the information that may be required to evaluate the Company or the Company's shareholder, MBB SE. 

The information in the Presentation is subject to updating, completion, revision and verification. 

No reliance may be placed for any purpose whatsoever on the information or opinions contained or expressed in the Presentation or on the accuracy, completeness or fairness of such information and 

opinions. To the extent permitted by law and regulation, no undertaking, representation or warranty or other assurance, express or implied, is made or given by or on behalf of the Company, MBB SE, 

or any of their respective parent or subsidiary undertakings or the subsidiary undertakings of any such parent undertakings or any of their respective directors, officers, partners, employees, agents, 

affiliates, representatives or advisers, or any other person, as to the accuracy, completeness or fairness of the information or opinions contained in the Presentation. 

None of the Company or MBB SE, their respective affiliates and advisers, agents and/or any other party undertakes or is under any duty to update the Presentation or to correct any inaccuracies in 

any such information which may become apparent or to provide you with any additional information. Save in the case of fraud, no responsibility or liability is accepted by any such person for any 

errors, omissions or inaccuracies in such information or opinions or for any loss, cost or damage suffered or incurred, however arising, directly or indirectly, from any use of, as a result of the reliance 

on, or otherwise in connection with, the Presentation. In addition, no duty of care or otherwise is owed by any such person to recipients of the Presentation or any other person in relation to the 

Presentation. 

The Presentation includes statements that are, or may be deemed to be, forward-looking statements. The words “believes”, “expects”, “may”, “will”, “could”, “should”, “shall”, “risk”, “intends”, 

“estimates”, “aims”, “plans”, “predicts”, “continues”, “assumes”, “positioned” or “anticipates” and similar expressions (or their negative) identify certain of these forward-looking statements. These 

statements are based on the current views, expectations and assumptions of the management of the Company and involve known and unknown risks and uncertainties that could cause actual results, 

performance or events to differ materially from those expressed or implied in such statements. Actual results, performance or events may differ materially from those described in such statements due 

to, among other things, changes in the general economic and competitive environment, risks associated with capital markets, currency exchange rate fluctuations and competition from other 

companies, changes in international and national laws and regulations, in particular with respect to tax laws and regulations, affecting the Company and other factors. The Company does not assume 

any obligations to update any forward- looking statements. 

The Presentation includes statistics, data and other information relating to markets, market sizes, market shares, market positions and other industry data pertaining to the Company's business and 

markets. Unless otherwise indicated, such information is based on analysis by the Company of multiple sources, including certain studies commissioned from third parties (the “Market Reports”). The 

Market Reports may include and be based on, amongst other things, information obtained from primary interviews and field visits conducted by third parties with industry experts and participants, third 

parties’ secondary market research and internal financial and operational information supplied by, or on behalf of, the Company, as well as information obtained from (i) data providers; (ii) industry 

associations and country organisations; and (iii) publicly available information from other sources, such as information publicly released by the Company’s competitors. To the extent available, the 

industry, market and competitive position data contained in the Presentation has come from official or third-party sources. Third-party industry publications, studies and surveys generally state that the 

data contained in them have been obtained from sources believed to be reliable, but that there is no guarantee of the accuracy or completeness of such data. While the Company believes that each of 

these publications, studies and surveys has been prepared by a reputable source, the Company has not independently verified the data contained therein. In addition, certain of the industry, market 

and competitive position data contained in the Presentation come from the Company’s own internal research and estimates based on the knowledge and experience of the Company’s management in 

the markets in which the Company operates. While the Company believes that such research and estimates are reasonable and reliable, they, and their underlying methodology and assumptions, 

have not been verified by any independent source for accuracy or completeness and are subject to change without notice. Accordingly, undue reliance should not be placed on any of the industry, 

market or competitive position data contained in the Presentation. All projections, valuations and statistical analyses are provided to assist the recipient in the evaluation of the matters described in the 

Presentation. They may be based on subjective assessments and assumptions and may use one among alternative methodologies that produce different results and, to the extent that they are based 

on historical information, they should not be relied upon as an accurate prediction of future performance. 

The distribution of this Presentation in certain jurisdictions is restricted by law. Therefore, it must not be distributed, published or reproduced (in whole or in part) or disclosed by its recipients to any 

other person for any purpose, other than with the consent of the Company. All trademarks remain the property of their respective owners. By accepting receipt of, attending any delivery of, or 

electronically accessing, the Presentation, you agree to be bound by the above limitations and conditions and, in particular, you represent, warrant and undertake to the Company that: (i) you will not 

forward the Presentation to any other person or reproduce or publish this document, in whole or in part, for any purpose; and (ii) you have read and agree to comply with the contents of this notice.
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